
Instagram: Der smarte Weg um mehr Leads 
und  mehr Kunden zu gewinnen und 

gleichzeitig den eigenen Expertenstatus zu 
festigen…



Warum Instagram..? Hier ein 
paar Zahlen - Daten - Fakten…

 • Interaktion 58x höher als bei Facebook & Instagram 

 • Über 400 Mio tägliche AKTIVE User


 • Der Kundenwert liegt bei 65$ bei Facebook nur 56$


 • In Zukunft wird 90% des Traffics „mobile“ sein




Welche Content-Arten gibt es auf Instagram?

• Bilder


• Videos 

• Insta Storries


• Insta Livestreams



Welche Content-Typen gibt es auf Instagram?
• Content Push

• VLOG-Style (Dokumentiere Deinen 
Alltag

• Fashion / Food/ Lifestyle etc…

• Fitness / Sport/ etc…

• Zitate / Sprüche / Fakten…

• Lustige Videos…

• Landschaften

• Verrückte „Unique“ Bilder



Was ist Dein Ziel? Das Ziel 
bestimmt den Content….

• Zielgruppenbindung: VLOG Style und Stories

Folgende Contentarten nutze ich für folgende Ziele:



• Zielgruppenbindung: VLOG Style und Stories 

• Interaktion und Aufmerksamkeit von 
potentiellen neuen Followern: Zitate und 
Sprüche

Folgende Contentarten nutze ich für folgende Ziele:

Was ist Dein Ziel? Das Ziel 
bestimmt den Content….



Was ist Dein Ziel? Das Ziel 
bestimmt den Content….

• Zielgruppenbindung: VLOG Style und Stories 

• Interaktion und Aufmerksamkeit von potentiellen 
neuen Followern: Zitate und Sprüche 
 
Leadgenerierung / Promo / Sales: Content 
Push

Folgende Contentarten nutze ich für folgende Ziele:



Instagram = Mobile = Anders



Verstehe den Prozess…

• Leute sind Unterwegs

• Haben wenig Zeit  
• Kaum bis gar keine Impulskäufe über Smartphone 

(Ausnahme Amazon - hoher Vertrauensfaktor)

• Emailmarketing = Langzeitbindung 



Content Push - So generierst Du 
Leads, Verkäufe und noch viel mehr…



Die 5 besten Wege mit 
Instagram Geld zu verdienen!

• Shoutout Verkauf + Produktplatzierungen

• Affiliate Marketing/MLM 
• Ecommerce

• Eigene Digitale Produkte 
• Dienstleistungen / Coachings




 7 + 1 Wege um in kürzester Zeit eine Reichweite 
von 10.000 Follower und mehr aufzubauen 

1. Die Basis: Dein Kundenavatar


2. Recherchiere Deinen Wettbewerb 
3. Recherchiere die richtigen Hashtags


4. Poste regelmäßig 
5. Engagement Gruppen anschließen bzw. Selbst gründen


6. Folgen / Entfolgen (VORSICHT) 

7. Werbung schalten



Wettbewerbe wirken Wunder



Du hast zu wenig eigenen Content..? Dann teile doch einfach coole 
Bilder Deines Wettbewerbs (und zapf so auch gleichzeitig ihre 

Reichweite an….

• Installiere die App Repost auf Deinem Handy 

• Reposte coole Bilder, die auch bereits beim Urheber für gute 
Interaktion gesorgt haben


• Repost Zeichen gerne drin lassen (es sei denn, es stört die 

Ästhetik) 

• Markiere Repost und Urheber ( in dem Fall Kris Stelljes)


• Sorge für einen ausgewogenen Mix zwischen eigenem und 

fremden Content



Ein paar #Hashtag Regeln?

Hashtags sind unglaublich wichtig um eine 
höhere Interaktion auf deine Postings zu 
bekommen.  Deshalb ist es wichtig die 

Hashtags zu kennen, die deine Zielgruppe 
nutzt. 



7 goldene #Hashtag Regeln…
• Nutze die Hashtags Deiner Zielgruppe…

• Bei deutschen Accounts nur deutsche Hashtags…

• Nur Hashtags mit relevantem Suchvolumen…

• Vermeide die beliebtesten Hashtags (werden nur 1000 Bots auf Dich aufmerksam)…

• Recherchiere (und nutze) die Hashtags Deiner Konkurrenz…

• Speichere Deine 29 Hashtags in den Notizen  

• Erstelle und nutze  Deinen individuellen Hashtag



Zu guter letzt…

Instagram ist sehr, sehr mächtig und es 
macht Sinn sich näher damit auseinander 
zu setzen. Schlußendlich ist es allerdings 

nur ein Teil des Marketing Puzzles…



Ressourcen:

Mein Tipp, wenn Du mehr über Instagram lernen willst: 
http://nochmalvonvorn.com/instagram-masterclass  

Die Folien zu diesem Vortrag findest Du hier:  
http://nochmalvonvorn.com/vortrag-instagram  
 

http://nochmalvonvorn.com/instagram-masterclass
http://nochmalvonvorn.com/vortrag-instagram

